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Gruppo Revolution

ha creato 1.CORSO DI AVVIO (Gruppo Revolution  Affitti-amo.it CMI)
corsi di formazione

per i pro pn affiliati. Corso sull'avvio di un’Agenzia Immobiliare Gruppo Revolution/Affitti-amo.it Step by Step.
Una serie di 6 corsi
formativi dedicati

all'inserimento dei
nuovi affiliati del Gru PPO. Corso sul metodo operativo e su come fare business con gli affitti con un’Agenzia

2. CORSO AFFHITTI-AMO.IT

Immobiliare Affitti-amo.it

3. CORSO BROKER (Gruppo Revolution Affitti-amo.it CMI)

Chi é il Broker, cosa fa, come lavora. Dalla formazione alla gestione delle risorse,

quadro completo di una professione.



4. CORSO ASSISTENTI DI UFFICIO

Il corso tende a formare e uniformare le assistenti di ufficio in modo da supportare

i broker, i consulenti e i clienti nelle attivita quotidiane.

5. CORSO FORMARE PER CRESCERE

Corso sui metodi di formazione, dall'aula all'affiancamento. Come Gestire liter formativo

delle propria agenzia.

6. CORSO RECLUTAMENTO

Il corso & rivolto ai broker e ai recruiting manager, tende ad inseghare come reclutare nuovi

agenti per la crescita della propria agenzia.



Gruppo Revolution ha creato
per i propri Consulenti & Broker
un iter formativo suddiviso

in 3 Cicli di corsi affiancabili

e complementari tra loro

* Formazione Base

* Formazione Professionale

* Formazione Avanzata

Ogni Ciclo formativo & composto
da diversi corsi e vera
certificato dallazienda.

Formazione Base:

un ciclo di 6 corsi formativi,
dedicati all'inserimento
dei nuovi consulenti
allinferno di Gruppo

e composto da:

1.Dalla A alla REVOLUTION

3 giornate

Il corso sulle basi della professione di
consulenfe immobiliare, sul mefodo
operdfivo e sulla operdtivita professionale
del consulente

2. TECNOLOGIA

1 giornata

Corso specifico sugli stumenti Tecnologici
del Gruppo Revolufion e su come
utilizzarli al meglio

3. PRODUTTIVI IN 90 GIORNI

1 giornata

Corso operafivo sul mefodo Gruppo
Revolution, nello specifico su come
oftenere risultati enfro 90 giorni
dall’inserimento

4. DOCUMENTAZIONE E MODULISTICA

1 giornata

Corso sull'aspeffo Tecnico Legale della
professione, e sulla modulistica in
dofazione

5. TELEMARKETING

1 giornata

Corso incenfrafo sul felemarkefing,
sulle fecniche di comunicazione
telefonica e su come offimizzare i
risultati

6. PERSONAL BRANDING

1 giornata

Corso sulla promozione personale,
come comunicare framite il proprio
markefing, i social, la propria immagine.




Formazione Professionale:

un ciclo di 4 corsi che
vanno a frattare nello
specifico i 4 fipi di
appuntamento piu
importanti della
professione all’'inferno del
Gruppo e composto da:

\)

1. APPUNTAMENTO DI ACQUISIZIONE - Ingresso

1 giornata

Corso sull'appunfamento di acquisizione, dalle misure allincarico di vendifa,
fecniche di comunicazione, elementi di negoziazione e risoluzione delle obiezioni

2. APPUNTAMENTO DI GESTIONE

1 giornata

Corso sull’appuntamento di gesfione, come presentfare un report. proporre ribassi
e promozione, e tisolvere le relative obiezioni

3. APPUNTAMENTO DI VENDITA

1 giornata

Corso sull'appunfamento di vendita, come presenfare un immobile, cosa dire e
come diirlo in fase di appunfamento, come ritirare una proposta di acquisto

4 APPUNTAMENTO DI ACCETTAZIONE

1 giornata

Corso sullappuntamento di Acceftazione, come presentare una proposta, come
intavolare una frattativa, risolvere eventuali obiezioni e concludere un’operazione



!

1. REFCHANGE - Olire i propri limiti

Formazione Avanzata:

. 2 giornate

un ciclo che attuaimente

. Corso introspettivo che fornisce degli spunti sulla individuazione ed il superamento dei
conta 2 Corsima che propri limiti personali, sul modo di pensare e sulla motivazione personale e professioncle

verrd man mano ampliato
con incontri che trattano 2. CORSO VENDITA AVANZATO
argomenti piuttosto 3 giomate

avanzafi della prOfeSSiOﬂe: Corso molto ampio che tratta di negoziazione, comunicazione, persuasione con
elementi PNL e Metamodellio.

"PiU sara grande la conoscenza di cio che bisogna fare,

maggiore sard il pofere di sapere cosa fare"
Benjamin Disraeli (ex Primo Ministro inglese)



CONTATTI

Gruppo Revolution Italia Srls
Via Ferento, 11
01014 Montalto di Castro -VT-

Tel. 0766.898720
P.IVA: 023025905463

www.grupporevolutionfranchising.it
formazione@grupporevolution.it

R4VOIUTION

Franchising



